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Il canale distributivo necessita di un continuo controllo sia durante la campagna vendite 

che nelle successive fasi di spedizione e fatturazione, nel modulo sono presenti tutte le 

analisi necessarie a tal fine. 
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Il dashboard stagionale è uno strumento che consente di ottenere i dati principali in una 

vista rapida e immediata, dando l’opportunità di tenere sotto controllo tutte le 

dinamiche del Business durante la campagna. Valori, quantità, numero clienti, margini, 

day by day, tutto racchiuso in un colpo d’occhio. 
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Il dashboard annuale con le stesse dinamiche della versione stagionale, permette di 

tenere sotto controllo anche il fatturato annuale verso il precedente. 

dashboard 

annuale 
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Conoscere l’andamento stagionale a pari data o verso l’intera controstagione, in tutte le 

combinazioni di analisi come l’agente, la nazione, il marchio, la linea, il genere ecc.. 

permette di avere una vista precisa ed immediata di come si sta muovendo il mercato. 

confronti 

stagionali 
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Poter confrontare con le stesse dinamiche dei confronti stagionali anche periodi liberi e 

non omogenei da la possibilità di avere la massima flessibilità nelle scelte di analisi. 

 

confronti date 
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In un colpo d’occhio identificare i clienti che stagione verso controstagione stanno 

performando meglio o peggio, clienti nuovi e clienti persi. Abbinare l’analisi su una 

categoria, un’area geografica o un agente, consente di intervenire rapidamente con 

azioni correttive. 

 

parità 
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Identificare le linee di prodotto che hanno trend positivi o negativi, per effetto di 

aumento del numero di clienti o del numero dei modelli permette di avere una visione 

dal mercato di quanto è apprezzato lo stile ideato per la nuova stagione. 
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Classificare secondo lo standard ABC in ordine crescente o decrescente per qualunque 

dimensione di analisi è semplice e immediato 
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L’andamento di tutta la campagna nel suo avanzamento, dall’ordinato al fatturato, con 

una visione semplice e sempre disponibile per tutte le dimensioni di analisi, fornisce 

istantaneamente all’utilizzatore tutte le informazioni necessarie. 
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In un’azienda moderna è fondamentale che venga tenuta sotto controllo, fin dal primo 

giorno di campagna, la proiezione di quali saranno i margini per agente, marchio, linea, 

modello ecc..  
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Mantenere sotto controllo l’andamento progressivo della campagna rispetto al budget 

permette di conoscere l’evolversi della situazione e poter apportare correttivi in caso di 

scostamenti indesiderati. 
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La nostra offerta può comprendere nell’ambiente wholesale, a seconda del modello di 

business del cliente, tutte o una parte delle analisi proposte in questa documentazione. 

Potrebbe verificarsi che il cliente abbia delle particolari esigenze, è nostra prassi integrare 

analisi personalizzate in aggiunta a quelle presenti nel modello standard. 

I nostri modelli possono essere utilizzati con le tecnologie:  
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